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	Nombre Proyecto / Empresa: 


	Centro educativo:

	Localidad:   

	Nº de integrantes: 


1.1.- IDEA DE NEGOCIO

Antecedentes y actividad a desarrollar. ¿Cómo surge la idea y en qué consiste?

	


Ventajas competitivas. ¿Por qué nuestro proyecto es innovador o diferente? Señalamos algunos proyectos parecidos y nuestra diferenciación.
	


Misión. ¿Qué ofrecemos y a qué nos dedicamos?

	


Visión. ¿Cuáles son las metas que queremos alcanzar en un futuro en nuestra empresa?
	


1.2.- EQUIPO PROMOTOR
Emprendedor/a (Rellenaremos una ficha por cada persona emprendedora del proyecto).
Datos personales
Nombre y apellidos: 



   

Sexo:     ( H     ( M

Fecha de nacimiento:           



¿Estás trabajando actualmente? ( SÍ   ( NO
Datos académicos y profesionales. ¿Cuáles son tus estudios y formación? ¿Qué conocimientos tienes relacionados con la idea? ¿Qué experiencia profesional tienes relacionada con el proyecto? 
	


Experiencia laboral
	Empresa 
	Puesto desempeñado
	Desde
	Hasta 

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


¿Cuáles son tus habilidades emprendedoras? 
· Trabajo en equipo ( Mucha   (Media   (Poca    ( Muy poca    ( NS/NC
· Creatividad ( Mucha   (Media   (Poca    ( Muy poca    ( NS/NC
· Espíritu investigador ( Mucha   (Media   (Poca    ( Muy poca    ( NS/NC
· Innovación ( Mucha   (Media   (Poca    ( Muy poca    ( NS/NC

· Autonomía ( Mucha   (Media   (Poca    ( Muy poca    ( NS/NC
· Liderazgo  ( Mucha   (Media   (Poca    ( Muy poca    ( NS/NC
1.3.- ELECCIÓN DE LA FORMA JURÍDICA

¿Con qué forma jurídica vamos a constituir nuestra empresa? 
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               Persona Física 
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Autónomo/a

[image: image11.jpg]o
SNEEE
SEEEEEEE
TSN EEEEE
IIIIIIII=

CONCURSO DE PROYECTOS EMPRESARIALES
EN BACHILLERATO Y FORMACION PROFESIONAL

]
IHEEEEENE
B O
INEEEENN

IESe



 Sociedad Civil 
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                    Comunidad de Bienes

               Persona Jurídica. Sociedad de Capital 
Sociedad Limitada
Sociedad Limitada Nueva Empresa

Sociedad Anónima 

Otra. Indicar _________________________

   Persona Jurídica. Economía Social 
Sociedad Cooperativa 

Sociedad Limitada Laboral 

Sociedad Anónima Laboral 

1.4.- LOCALIZACIÓN
¿Dónde se ubicará la empresa?
	Localidad: 
	Provincia:


¿Por qué hemos elegido esta ubicación? 

	


1.5.- PRODUCTOS – SERVICIOS
¿Qué productos o servicios ofrecemos? ¿Cuáles son sus características? 

	


¿Qué necesidades satisfacen o utilidades presentan? 
	


¿Qué ventajas ofrecen respecto a lo que existe en el mercado?
	


¿Cuál es el proceso necesario para obtener los productos/servicios que queremos vender? 
	




2.1.- SECTOR, ENTORNO Y COMPETENCIA
¿Cómo es el sector en el que operará nuestra empresa?

	


	Código C.N.A.E.:

	I.A.E.:



¿Es favorable o desfavorable para nuestra iniciativa el entorno (demográfico, social, económico, legal, tecnológico, …) en el que realizaremos la actividad empresarial?
	


¿Qué características tiene la competencia (tamaño, tiempo que llevan en el mercado, precios, localización, etc.)? Identificar al menos dos empresas competidoras reales para nuestro proyecto empresarial.
	


2.2.- CLIENTELA
¿A quién vamos a vender? ¿Quiénes serán nuestros/as principales clientes/as? ¿Por qué comprarían nuestros productos o servicios? ¿Dónde está localizada esta clientela?  
	


2.3.- EMPRESAS PROVEEDORAS
¿Quiénes son nuestras empresas proveedoras? ¿Dónde se ubican? Identificaremos al menos dos proveedores/as reales que serían necesarios/as para nuestra empresa.
	


2.4.- ANÁLISIS DAFO

	DEBILIDADES  
	AMENAZAS

	
	

	FORTALEZAS 
	OPORTUNIDADES

	
	



Productos – Servicios. Aquí recogemos la información descrita en el apartado 1.5.
	


Precio. ¿Cuánto le va a costar a la clientela nuestros productos o servicios? ¿Conocemos el precio de nuestra competencia? 
	


Promoción. ¿Cómo vamos a dar a conocer la empresa y los productos o servicios? ¿Cuál será nuestra imagen corporativa (nombre, logotipo, colores…)? ¿Qué estrategias de promoción o comunicación utilizaremos? ¿Qué medios de comunicación?
	


Distribución. ¿Cómo haremos llegar los productos o servicios a nuestra clientela? ¿Qué canales de distribución utilizaremos?
	



4.1.- MEDIOS TÉCNICOS

¿Necesitamos alguna instalación para desarrollar la actividad de nuestra empresa? ¿Qué otro equipamiento será necesario (maquinaria, mobiliario, equipos informáticos,…)?
	


4.2.- RECURSOS HUMANOS

¿Cuál será el número de personas empleadas, jornada de trabajo, horarios, definición de tareas, etc? ¿En qué áreas o departamentos organizaremos la empresa?
	


¿Cuál será la función de cada promotor/a del proyecto en la empresa? 
	


Análisis de los puestos de trabajo (una tabla por cada trabajador/a necesario/a):
	Descripción
	

	Funciones / Responsabilidades
	

	Formación requerida
	

	Tipo de contrato
	

	Gasto trabajador/a mes
	Salario Bruto
	

	
	Seguridad Social a cargo de la empresa
	


Nota: La suma de todos los gastos de personal irá reflejada también en la Cuenta de Resultados, apartado 5 del Plan de Empresa (consultar este apartado de la Guía para completar este dato).
Organigrama de la empresa:
	





5.1. PLAN DE INVERSIÓN – FINANCIACIÓN

Plan de inversión ¿Cuánto dinero necesitamos para iniciar la actividad?
	INVERSIONES
	

IMPORTE (€)

	Terrenos y edificios 
	

	Maquinaria y herramientas
	

	Mobiliario y equipamiento
	

	Vehículos de transporte
	

	Equipos informáticos
	

	Proyectos técnicos
	

	Gastos I+D
	

	Nombre comercial, marca, patente
	

	Aplicaciones informáticas
	

	Derechos de traspaso
	

	Existencias iniciales 
	

	Tesorería inicial 
	

	TOTAL
	


Plan de financiación ¿De dónde obtenemos el dinero?
	
	FINANCIACIÓN
	IMPORTE (€)

	Recursos propios
	Capital social
	

	
	Préstamos de familiares
	

	
	Subvenciones
	

	Recursos ajenos a largo plazo
	Préstamos bancarios a largo plazo
	

	
	Otras deudas bancarias
	

	Recursos ajenos a corto plazo
	Préstamos bancarios a corto plazo
	

	
	Aplazamiento pago a proveedores
	

	
	Otros (acreedores, anticipos clientes, …)
	

	
	TOTAL
	


IMPORTANTE: La cantidad necesaria de inversión debe ser igual a la reflejada en el total de financiación.
5.2. CUENTA DE RESULTADOS O DE PÉRDIDAS Y GANANCIAS 
¿Es rentable nuestro proyecto? 
	
	

MES
	

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3

	PRODUCTO/SERVICIO 1
	Número de producto/servicio vendido
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Precio de venta unitario (sin IVA) 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	TOTAL (nº x precio)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	PRODUCTO/SERVICIO 2
	Número de producto/servicio vendido
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Precio de venta unitario (sin IVA)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	TOTAL (nº x precio)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS VENTAS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS FINANCIEROS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	SUBVENCIONES DE EXPLOTACIÓN
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS EXTRAORDINARIOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL INGRESOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Nota: Tenemos que añadir tantas tablas como diferentes tipologías de productos o servicios a precios diferentes ofrezca la empresa.
	
	
MES

	

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3

	GASTOS GENERALES
	Alquileres (local, equipos)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Suministros (luz, agua, electricidad, teléfono, Internet)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Seguros
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Tasas licencias e impuestos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Transportes: combustibles y mantenimiento
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Material de oficina
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Publicidad y promoción
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Gastos constitución, registros
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Servicios profesionales exteriores (asesoría, gestoría, etc.)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	COMPRAS
	Materias primas, materiales, productos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Envases, embalajes
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	GASTOS DE PERSONAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	GASTOS FINANCIEROS
	Préstamos a largo plazo
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Leasing
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Pólizas de créditos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	GASTOS DE AMORTIZACIÓN
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL GASTOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS
	 AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3

	INGRESOS VENTAS (A)
	 
	 
	 

	COMPRAS (B)
	 
	 
	 

	MARGEN BRUTO 

(A – B)
	 
	 
	 

	GASTOS DE PERSONAL (C)
	 
	 
	 

	GASTOS GENERALES (D)
	 
	 
	 

	GASTOS DE AMORTIZACIÓN (E)
	 
	 
	 

	RESULTADO DE EXPLOTACIÓN 

MARGEN BRUTO – (C+D+E)
	 
	 
	 

	GASTOS FINANCIEROS (F)
	 
	 
	 

	RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS 

RESULTADO DE EXPLOTACIÓN – (F)
	 
	 
	 

	Impuesto sobre beneficios (G)
	 
	 
	 

	RESULTADO DEL EJERCICIO 
RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS – (G)
	 
	 
	 


5.3. PLAN DE TESORERÍA

¿Cuánto dinero necesitamos para hacer frente a la actividad diaria de nuestro negocio? La diferencia entre cobros y pagos en la empresa, nos indicará la necesidad o no de fondos.
	
	1 TRIM
	2 TRIM
	3 TRIM
	4 TRIM
	TOTAL

	COBROS
	Ventas productos / prestaciones servicios
	
	
	
	
	

	
	Préstamos a corto plazo
	
	
	
	
	

	
	Préstamos a largo plazo
	
	
	
	
	

	
	Subvenciones cobradas
	
	
	
	
	

	
	Aportaciones de los socios
	
	
	
	
	

	PAGOS
	Compras y gastos generales
	
	
	
	
	

	
	Sueldos y salarios
	
	
	
	
	

	
	Devolución préstamos e intereses
	
	
	
	
	

	
	Inversiones
	
	
	
	
	

	
	IVA Hacienda
	
	
	
	
	

	SALDO TESORERÍA (COBROS – PAGOS)
	
	
	
	
	


6.- RESUMEN EJECUTIVO
¿Cómo contamos nuestra empresa en un máximo de dos páginas?
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Nombre del Proyecto:


Centro Educativo: 


Modalidad:

















1. PROYECTO Y EQUIPO PROMOTOR
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2. ANÁLISIS DEL MERCADO





3. PLAN DE MARKETING





4. MEDIOS TÉCNICOS Y HUMANOS





5. ANÁLISIS ECONÓMICO FINANCIERO
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