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Objetivos de la sesion -

1. Conocer la existencia de diferentes
modelos de ingresos y elegir el o los l
mas adecuados para el negocio.

Mgy

2. Aprender a identificar las actividades
claves. $

3. Seguir completando el lienzo.
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7. MODELO DE INGRESOS

Existen multitud de formulas y modelos para monetizar la propuesta
de valor de un determinado negocio.

Monetizacion mediante publicidad o patrocinio.

Estrategia Cebo y anzuelo.

Modelo “Freemium”.

Modelo “Long tail”.

AN

Preguntas clave

v’ ¢Cudles son las fuentes de ingresos?

v' éComo se lograra monetizar la propuesta de valor?, es decir, ¢ cdmo conseguira
ganar dinero la empresa?

v' ¢Qué precio estan dispuestos a pagar los clientes y mediante qué férmula?

v' ¢Como van a pagar los clientes? y ¢ qué sistemas de pago se les va a ofrecer?
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DINAMICA PRACTICA 14: MODELO DE INGRESOS. CASO NESPRESSO

B.M.C.
I T . T  —

SOCIOS CLAVE ACTIVIDADES PROPUESTA RELACIONES SEGMENTOS

CLAVE DE VALOR CON CLIENTES DE CLIENTES
Logistica
I -

RECURSOS CANALES
CLAVE

. _____________________________________________________& ____________________________________________________|
ESTRUCTURA DE COSTOS FUENTE DE INGRESOS

Venta de cépsulas Venta de maquinas
de café
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DINAMICA PRACTICA 15: MONETIZANDO MI IDEA DE NEGOCIO
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8. ACTIVIDADES CLAVE

Las actividades clave son aquellas acciones que la empresa debera poner en

marcha para poder ofrecer su propuesta de valor.

v Actividades relacionadas con la fabricacién de un producto.

v' Actividades para la implementacion de soluciones (servicios) que respondan
a necesidades del cliente.

v Actividades en Internet (e-commerce, gestién bancaria...).

Preguntas clave

v’ ¢éCudl va a ser la actividad principal de la empresa?

v' ¢Qué debe hacer la empresa para construir y entregar la propuesta de valor al
cliente?

v' ¢Qué actividades clave es necesario que la empresa ponga en marcha (sin
subcontratarlas) para que el negocio comience a ingresar dinero?

UTILIZAD VERBOS PARA RESPONDER
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DINAMICA PRACTICA 16: ACTIVIDADES CLAVE. CASO NESPRESSO

B.M.C.
& _____________. ___________& ______________& |

SOCIOS CLAVE ACTIVIDADES PROPUESTA RELACIONES SEGMENTOS
CLAVE DE VALOR CON CLIENTES DE CLIENTES

Marketing

Produccion
Logistica
I =]
RECURSOS
CLAVE

1
ESTRUCTURA DE COSTOS FUENTE DE INGRESOS
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DINAMICA PRACTICA 17: LA FUNCION PRINCIPAL DE MI EMPRESA

T
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RECAPITULANDO

Las formulas de pago conocidas por los clientes generan mas confianza.
Cuidado en este punto con la creatividad.

Imaginarium:
v Venta de juguetes

Google:

v Venta de palabras
v’ Gratis...é Big Data?
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