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o Entrega CANVAS
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PROGRAMA

1. canvas

2. DEL CANVAS AL PLAN DE EMPRESA
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CANVAS

Antes de comenzar a trabajar el CANVAS, recordaremos que ya llevamos mucho trabajo realizado:
-hemos trabajado las competencias emprendedoras

-hemos fijado nuestra idea de negocio

-hemos trabajado las habilidades del equipo, el DAFO, organigrama...
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CANVAS

¢QUE ES?

Es una de las técnicas de Design Thinking mas usadas
actualmente para el disefio y validacion de modelos de negocio.
Se trata de un esquema que recoge el modelo de negocio en tan
solo 9 mdédulos de contenido plasmados en un lienzo de manera
estructurada, visual y a modo de resumen.
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CLAVE X A = CON CLIENTES
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SEGMENTO DE : PROPUESTA
CLIENTES DE VALOR
1dent‘1‘fxcz: y segmenta : v El producto o servicio
us clientes :

s ! que vas a crear, para
dependlendo_ su edad, ! solucionar las
sexo, QEWCSCIOH ! necesidades del cliente
geogréfica, entre otros. '

RELACION CON . CANALES
LOS CLIENTES 1 Identificar y elegir

cuales son los canales

¢Qué tipo de relacion
va a tener la empresa
con los distintos

CONTENIDOS Y HERRAMIENTAS PARA TRABAJAR EL CANVAS s | M‘

Desde Expertemprende os proponemos utilizar las siguientes herramientas y e b 5 ACTVDatES

CO n te n i d OS . ¢Cuales van a ser las A & i Enumerar las actividades
. fuentes de ingresos? i “ clave que la empresa debera
¢Como se va a ganar 0 s llevar a cabo para construir

dinero? n bl ,~=~, Yentregar lapropuesta
z | I \ de valor al cliente.
! ¥

adecuados para hacer

-Guia para docentes RECURSOS
. /3
-LlenZO CANVAS @ £Qué recursos son

necesariospara llevar a
cabo el negocio?

- P PT CA N VAS (recursos econémico-financieros,

humanos, intelectuales
0 materiales).

ESTRUCTURA

DE COSTES a
Debes identifica

cua’les‘son |Iols c;stos -‘

fijos y costos variables.

SOCIOS CLAVE ‘

Identificar los socios que | 4|
podrian ofrecer a la &
empresa los recursos

que necesita.
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DEL CANVAS AL PLAN DE EMPRESA

Una vez que hemos completado el lienzo de nuestra idea de negocio y tenemos toda la informacién sobre la misma
de un solo vistazo, podemos hacer 3 cosas:

expertemprende

1. Si vemos que nuestra idea de negocio no “crea valor”, es decir, no soluciona ningun problema o no cubre
ninguna necesidad, podemos volver a aplicar el proceso creativo para darle otra vision o bien generar otra idea
de negocio.

2. Si nuestra idea aporta valor, pero vemos que nuestra idea va a generar muchos costes o que no sabemos bien
identificar nuestra fuente de ingresos, podemos replantear nuestra idea inicial para que sea mas viable antes de
pasar al Plan de Empresa

3. Si nuestra idea aporta valor y el resto de los 8 elementos de nuestro CANVAS tienen sentido, vamos a pasar a
volcar y ampliar esta informacion a nuestro Plan de Empresa.
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EL CANVAS AL PLAN DE EMPRESA
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S0CIO0S CLAVE ACTIVIDADES PROPUESTA RELACIONES SEGMENTOS

CLAVE DE VALOR CON CLIENTES DE CLIENTES
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ESTRUCTURA DE COSTOS FUENTE DE INGRESOS
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